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Orgullosos de nuestra historia

En 1922 nace en la madrilefia calle de Blasco de Garay
Bodega Santa Cecilia, una apuesta acertada en tiempos
dificiles. Ahi nace una pasion que dura hasta la actualidad.

En 1968, somos pioneros en inaugurar el primer
autoservicio de vinos y licores en Espafia.

En 1999 abrimos nuestro segundo local en el centro de
Madrid. En la calle Bravo Murillo.

En nuestra labor incansable de aunar tradicion e
innovacion, inauguramos en 2006 tienda on line y nuestro
propio espacio tematico dedicado al mundo del vino en
Blasco de Garay,74. Actual flagship store de nuestra
marca.

Hoy en dia nuestros locales son un referente para el
publico de Madrid donde disfrutar del mas amplio surtido
de vinos y licores. La calidad de nuestro producto,
nuestros buenos precios y nuestro servicio nos hacen
ademas, proveedores de la mejor hosteleria'y
restauracion de la capital.
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Un mercado en expansion

Con una de las culturas gastrondmicas mas importantes del
mundo, Espafia es hoy un mercado inmejorable para el
desarrollo de negocios relacionados con la experiencia
gourmet.

El gusto por el vino y los licores premium es una tendencia
internacional y de una manera constante, se amplia cada
dia, el perfil demogréafico y econémico de sus consumidores.

El aumento de consumo en los hogares es ya una realidad y
esto posiciona a las tiendas de vinos, licores y gourmet en
uno de los negocios mas rentables y de mas futuro por los
que apostar.
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s Que nos diferencia’

Nuestra dilatada experiencia y la garantia de un modelo
de éxito testado desde hace mas de 90 afios.

Esto hace de Bodega Santa Cecilia una marca de prestigio P — | ACERCATE.
y un referente entre el publico y prensa especializada. i

Pywle d2
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Mas de 1.000 clientes en el mundo de la hosteleria y la 1 . i i SN
restauracion y masdel15.000 socios en nuestro Club de " i ' BEEn —
Clientes nos avalan.
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Nuestra seleccion

En Bodega Santa Cecilia nos caracterizamos por una de
las mas amplia y mejor oferta de vinos y licores del
mercado con mas de 5.000 referencias.

Vinos nacionales y de importacién, de las mejores regiones
vinicolas del mundo, licores y destilados y los mejores
productos gourmet. Desde las marcas clasicas hasta lo
mas novedoso y ultimas tendencias.

Nuestros profesionales trabajan para responder a cualquier
tipo de demanda con una completa seleccién, con afiadas
puntuales y siempre al dia de las Ultimas tendencias
internacionales.

Contamos con una de las mejores centrales de compra del
sector que le garantiza la maxima especializacion a precios
competitivos.
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Nuestros establecimientos:
Un espacio que deja huella

Nuestros establecimientos son una parte fundamental del
negocio.

Hemos desarrollado un modelo de adecuacién y decoracion
muy personal donde el vino es el protagonista. Nuestros
puntos de venta se caracterizan por seguir un recorrido
intuitivo y bien sefalizado que guia de una forma natural al
cliente a la hora de realizar su compra. Como ayuda extra,
disponemos de puntos interactivos donde pueden encontrar
cualquier referencia con un solo toque en la pantalla tactil.

Nuestros establecimientos son para nuestros clientes algo
mas que una tienda, son un punto de encuentro con el buen
vino y la gastronomia. Lugares vivos donde siempre “pasan
cosas”.

Para ello, nuestro departamento de marketing y nuestro
Club de Clientes, disefian actividades como: degustaciones,
catas, ferias, coloquios, cursos...Actividades que convierten
la visita a Bodega Santa Cecilia en una experiencia de

compra que deja huella.
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Nuestro servicio

De nada sirve tener una gran oferta y un gran espacio sin
un trato al cliente exquisito. Para ello, contamos con el
mejor asesoramiento de sumilleres y en6logos para dar a
conocer a nuestros clientes nuevos productos y las ultimas
tendencias del sector.

Confeccionamos cartas a medida para la restauracion y
cuidamos cada detalle.

La satisfaccion del cliente es nuestra mejor garantia, por
eso contamos con un plan de formacién constante para
nuestro equipo y hemos disefiado un Club de Clientes con
ventajas y descuentos exclusivos y acceso a actividades
especiales. De esta manera, agradecemos al cliente su
fidelidad.
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Nuestras franquicias
SU Proyecto es NUestro proyecto

11 TR Bodega Santa Cecilia esta concebida como una oportunidad
| - para personas emprendedoras que buscan tener su propio
I'*""“** v, negocioy entrar a formar parte de una gran compafiia en
[ R . expansion.
| P En esta aventura, no caminara solo. Estara acompafiado por
- - F el equipo de la Central de Bodega Santa Cecilia: un personal

! ".gp"""“" Y con dilatada experiencia en enologia y conocedores de las
b — claves de éxito de Bodega Santa Cecilia durante mas de 90
- |'-l.!'l afos.

Tam
= = _.'

La Central le garantiza asistencia técnica y comercial para
gue su labor como franquiciado sea Optima y que alcance la
plena satisfaccion de sus clientes y la consecucion de sus
objetivos empresariales.
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Ventajas de la franquicia
Bodega Santa Cecilia

Adquirir una Franquicia Bodega Santa Cecilia le otorga
numerosas ventajas, entre las que se encuentran:

El beneficio de una marca consolidada.

Una inversion reducida.

Stock inicial en deposito.

Almacén compartido con la central de Bodega Santa

Cecilia. Lo que le permitird acceder a todo nuestro
catalogo de 5000 referencias sin desembolso inicial.

Una fuerte Central de Compras gestionada desde la
experiencia de nuestro personal altamente cualificado y
apoyada en una plataforma tecnoldgica y logistica eficiente.

La posibilidad de vender al mismo precio que la Central lo
gue le garantiza total competitividad de mercado.

Un sistema informatico puntero -SAP R3- personalizado en
exclusiva para Bodega Santa Cecilia, que le ayudara en la
perfecta gestion diaria de su punto de venta.

Un plan de marketing desarrollado por nuestro
departamento para promover el reconocimiento de la marca
en el mercado.
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SuU Bodega Santa Cecllia

Para el lanzamiento de su Bodega Santa Cecilia contara
con el apoyo y la ayuda de nuestra Central. Le ofrecemos
formacién y asistencia antes y durante la actividad:

Antes del inicio de la actividad

- Asesoramiento para el andlisis de la ubicacion.
- Estudio de la viabilidad econémica.

- Elaboracién del plan de lanzamiento.

- Asesoramiento en la seleccion del personal.

Durante la actividad

- Asistencia especial en la apertura.
- Manual de operativa diaria de una Bodega Santa Cecilia.

- Linea directa para consultas con la Central de Bodega
Santa Cecilia.

- Formacion permanente y actualizaciones informéaticas
constantes segln necesidades del mercado.



gy

BODEGA:
SANTA
CECILIA

desde 1922

Nuestras franquicias
SU Proyecto es NUestro proyecto

Nuestro completo programa de formacion se distribuye en 4
bloques a través de los cuales conocerd y adquirira los
conocimientos necesarios para gestionar adecuadamente su
Bodega Santa Cecilia:

Introduccion al concepto de negocio. Queremaos que entienda
nuestro concepto de negocio y que se apasione por €l como lo
hacemos nosotros.

Filosofia de marca. Es muy importante que comparta la
esencia de nuestra marca, ya que juntos compartiremos el dia
a diay el futuro de Bodega Santa Cecilia.

La oferta de vinos y formacion sobre la misma. No es
necesario tener conocimientos de sumiller, pero si poder
ofrecer a cualquier cliente la ayuda que necesite.

Gestion del punto de venta. Le formaremos para que tenga un
completo conocimiento de cédmo gestionar su Bodega Santa
Cecilia.
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Clausulas economicas

Canon de Entrada: 7.500 euros.

Da derecho a la integracién en la red de gestion de
Bodega Santa Cecilia y a nuestro sistema informatico,
formacion y asistencia inicial, asesoramiento al comienzo
de la actividad, exclusividad territorial y entrega de los
Manuales Operativos de Franquicia.

Asi mismo, el canon de entrada establecido da derecho a
la utilizacion de nuestra marca Bodega Santa Cecilia para
la comercializacion de los articulos que en cada caso
determinemos desde la Central Franquiciadora de Bodega
Santa Cecilia.

Inversion inicial: 45.000 euros.

El presupuesto para la adecuacion y decoracion
corporativa del local se encuentra en torno a 45.000 euros
(se incluye la obra civil para un establecimiento tipo de 80
m2 , no obstante, la cuantia final de esta partida
dependera del estado inicial de su local).

Royalty de Explotacion: 2% sobre las ventas.

El royalty de explotacién cubre toda la formacion y
asistencia dedicada al Franquiciado, asi como cualquier
innovacion en la oferta, 1+D y todas las mejoras continuas

Royalty de Publicidad: 1% sobre las ventas.

El objetivo de este royalty tiene como objetivo la
financiacion del conjunto de acciones publicitarias
tendentes a continuar consolidando y fortaleciendo nuestra
marca, asi como todas las campafas de que se realicen
en Bodega Santa Cecilia.
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;Que necesita’

Para el lanzamiento de su Bodega Santa Cecilia sélo
necesitaré:

- Un espiritu emprendedor.

- Un local con superficie minima de 80 m2.

- Una ubicacion idénea preferiblemente en poblaciones
superiores a los 75.000 habitantes.

- Una filosofia de negocio comun a la nuestra: La pasion
por el mundo del vino y por el cuidado de nuestros
clientes y nuestros productos.

Y ahora gue nos conoce

Jnablamaos’

Persona de Contacto: Beatriz Vega
Tino: 911 591 666
E-mail: bvega@tormofranchise.com



