




¡HOLA !
Somos Impacting

Un grupo independiente, solvente, con mas de 10 años de experiencia en el mercado.

Gestionamos campañas de marketing digital en mas de 20 países (EU, Asia, Latam).

Especialistas en gestión End 2 End.   Branding  >  Performance  >  Conversion.

Primera y única empresa europea de email auditada por Comscore.

Desarrolladores de tecnología de I.A. cofinanciada por CDTI.

Responsabilidad / legalidad / información publi Miembro de la IAB y Adigital.







DISEÑO WEB.

Diseño y maquetación WEB.

Landing Page para captación de datos.

Thank You Page para despedida.

>>



GOOGLE ADWORDS / BING.

Promoción del sitio web comprando 

tráfico con el objetivo de posicionar 

el anuncio en primeras posiciones y 

atraer los usuarios a la WEB / 

Landing Page.

>>



SOCIAL MEDIA. OUTBOUND.

Diseñamos y lanzamos campañas 

en las plataformas de Facebook, 

Instagram y LinkedIn para generar 

leads.

SOCIAL MEDIA. INBOUND.

1. Creación de Fun Page.

2. Gestionamos las Redes Sociales 

generando contenido  para dar a 

conocer la marca.



SMS MARKETING.

Enviamos mensajes de texto a 

BBDD con el objetivo de 

comunicar ofertas de productos, 

servicios, aperturas de centros, 

promociones etc.

✓ Geolocalización por C.P.

✓ Control de horario de impacto.

✓ Aperturas superiores al 90%.



EMAIL MARKETING. Ideamos, ejecutamos y optimizamos tus campañas de @.



PROGRAMATICA.

Compramos espacios digitales mediante 

pujas automatizadas y redireccionamos 

tráfico a la Landing.

Optimizamos por ubicación, medios y 

creatividades.

>>



TELEMARKETING.

En Impacting estamos especializados en la atención 

personalizada al cliente, ofreciendo una experiencia 

satisfactoria cada vez que contacte con tu marca.

Contamos con recursos humanos cualificados para evitar la 

pérdida o “espera” de llamadas telefónicas, favoreciendo la 

optimización de costes y recursos.

Ofrecemos una atención de calidad a través de diferentes 

canales (teléfono, chat, email y redes sociales) facilitando el 

contacto con tu empresa.



TELEMARKETING.

Realizamos una comunicación eficaz para dar a 

conocer tu producto o servicio con el fin de 

conseguir ventas.

✓ BBDD Propias: Disponemos de bases 

segmentadas en función de los objetivos de la 

campaña comercial.

✓ Generación de Leads: Impactamos a tu target 

ideal a través de diferentes canales con el fin 

de conseguir su contacto.





Audiencia
Multicanal.

Tecnología.

Conocimiento.





Algunos de 
nuestros
Clientes.





Stage 1
DISCOVERY

Ponemos en marcha la compra
de medios, dando a conocer el 

producto en el ecosistema
digital y performando la 

campaña.

En esta etapa usamos los canales de 
recogida de las acciones anteriores, 

focalizando en los de mejor resultado y 
reduciendo inversión en los que menos

aportan.

En este momento
implementamos el adserver y 
pixelamos la web para medir
todas las acciones a realizar.

Es el momento en el que 
buscamos los maximizar las 
acciones y extrapolarlas a 

nuevas audiencias.

Stage 2
ACTIVACIÓN

Stage 3
OPTIMIZACIÓN

Stage 4
ESCALADO

Stage 0
IMPLEMENTACIÓN

En esta etapa generamos capacidades y 
obtenemos insights, ejecutando la 

estrategia, creando contenidos, diseños, 
usando medios etc..



Redes Sociales
Estrategia

Encontramos las mejores horas de publicación de posts y 

usamos códigos utm para seguimiento preciso.

Detectamos el contenido que mejor funciona según nuestra 

audiencia.

Ganamos conocimiento de la audiencia: edad, país y cuándo 

se encuentran online.

Rastreamos competidores (tipo de contenido publicado, 

actualizaciones de perfiles etc.)

Incrementamos el alcance y popularidad así como 

funcionamiento de la publi.

Generamos campañas para cada stage del funnel.



Email marketing
Estrategia

Buscamos conseguir el mayor número de ventas 

desarrollando una política de engagement con el usuario:

1- Envíos > aperturas > clics > visitas al ecomerce > ventas, 

Optimizando los CR y CTR.

2 - Creando Clusters de usuarios según su interacción (geográfica, 

temporal, climatológica).

3 – Estableciendo un “Seo emailing” por horarios de apertura.

4 – Creando Triggers automáticos para hacer cross selling up selling.

4- Manteniendo una bbdd limpia (no hard/soft bounces, honeypots, 

spamptraps.)



SMS marketing
Estrategia

Buscamos contactar de forma directa con nuestro buyer

persona.

Segmentamos perfil por CP o nivel sociodemográfico.

Nos beneficiamos de los altos porcentajes de apertura.



SEM y Orgánico
Estrategia

Detectamos tendencias de mas de 1.000 keywords

mediante la investigación orgánica de cara a 

posicionarlas en SEO y hacer compra en adwords con 

volumen de búsquedas y cpc estimado.



Programática
Estrategia

Creamos las campañas y optimizamos en función de 

ubicación, medio y creatividades:




